
【3/1～3/10】 「夢や目標をもって仕事をすると、周りにどんな影響を与えますか？」

【3/11～3/17】 「あなたの仕事のビジョンは何ですか？」

【3/18～3/24】 「なりたい状態になるために努力していることは何ですか？」

【3/25～3/31】 「夢に向かって努力している人は誰ですか？なぜそう思いますか？」

年 月 日 （ ） 晴れ
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133 水

1000台を販売することです
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3月のお題

社長

お客様に買った後が安心を実感していただき、ＣＳ、紹介率、代替率、車検実施率、

利益率、社員給与額等あらゆる数値が中部NO.1の状態になっている。以上

平成

サービス

仕事に追われず、コントロール出来るように過ごしていきたいです。

店長

営業マンをプロ集団へ成長させること。新車８台以上、中古１台以上、任

意保険３件以上を全営業マンが毎月やりきれる状態。これができたらす

ごい！将来を楽しみに頑張りましょう！
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仕事のビジョンは、忙しくても感情を顔や言葉にださないようにしていま

す。理由は、お客様はもちろんですが、自分に携わる全ての人を不快に

してしまい、空気が悪くなってしまうからです。まだ、１００％できないので

冷静に考えるように落ち着いて行動します。
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富士宮城北店

富士インター店

天間南店

2月～3月


